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1、2025年市场推广业绩

          2025 年，在公司领导下，各分公司、市场部、审核员共同努力下，取得了

较好的成绩，为公司的发展奠定了坚实的基础。具体数据如下：

         1.业务增长：2025 年，公司发出有效证书量12835张，证书量增加4506张，

同比增长了[54]%。其中：主要是三体系11977张，测量体系592张，能源体系318

张，食品432张，服务认证279张。新开发认证客户主要是常规管理体系增长较快，

测量管理体系认证客户有所下滑。特别是四川分公司新开发客户证书量3756张，

河北、山东、山西、陕西、杭州等分公司、市场部都有所上升。

         2.新开发推广机构：大连分公司、海南分公司       

         3. CNAS监督、扩项工作，在分公司、市场部的配合下，完成监督评审、按

计划有序推进能源办公室评审。      
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1、2025年市场推广业绩

       2025年1-12月各市场部完成认证量12835张，2024年完成8329张证书 ；比2024年增加
 4506 张；四川分公司、河北分公司、山东一部证书量超1000张以上。  
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2、2025年工作存在的不足

         1.认证市场参与者众多，价格竞争激烈，部分领域存在低价低质

竞争现象，对我司品牌定位造成一定干扰。   

    2.认证业务主要集中在常规三体系，其他体系认证量下滑。

    3.分公司队伍培养迟缓，特别个别分公司、市场部在市场开发、

审核员培训推进非常缓慢，缺口较大。

    4.优质客户、大客户开发缓慢，培训项目不重视。

    5.各分公司、市场部在认证活动中，本地认证客户占比达60%以

上较少，监督或再认证流失率较高。   
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3、2026年市场推广重点工作

         2026年，市场部将坚决贯彻公司“强化风险防控、强化队伍建设、强化区域

协同”的要求，始终以客户需求为核心，深化本土市场开发，做好以下几方面工

作：         

         一、市场拓展与业务增长

         1.目标设定：2026年，我们的目标是实现认证业务证书量增长[20]%，计划

证书量达到15000张；

        2.大力培育分公司，以市级为主，发展有地方市场开拓能力、市场资源，审

核人员的分公司；在现有10家分公司的基础上新增10家。

       3.针对分公司、市场部的实际现状，形成差异化，每个分公司都要突出自身

的特点，开发市场。   
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3、2026年市场推广重点工作

         4） 在新政策下，抓好市场前期开发指导工作，如申请书、合同的管理，费

用如实收取。（按合同金额到总公司或分公司）

         5）定期对认证政策变化指导好分公司、市场部 人员培训，学懂相关政策等，

为提升市场业务打下基础。       

        二、2026年完成CNAS能源管理体系扩项取得认可资质。

        三、2026年信息安全管理体系和信息技术管理体系加快市场开发，力争完

成 认证100-200张证书，确保所有实习审核人员完成注册正式审核人员。        

          四、2026年合作政策：保持政策不变，对未到达政策条件情况下，进行部

分调整，按完成证书量比例收取CNAS标识费，借用审核员按体系收取借用工资

。
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 结束语

          2025年，市场部取得的成绩离不开公司领导的信任与指导，也离不开各分

公司、市场部、部门同仁的通力协作。面对充满机遇与挑战的2026年，市场部

全体同仁已做好准备，必将以更加昂扬的斗志、更加专业的服务、更加创新的

精神，为公司实现更高质量的发展贡献全部力量！



THANKS！


